EN DIRECTO

por Alberto C. Blanch

I VISION

SOLUTIONS.

o es frecuente, pero de vez en cuando ocurre.

En efecto, este afio Software Greenhouse, S.L.,

distribuidora en Espafia de soluciones de Alta

Disponibilidad de la empresa Vision Solutions,

buscando un formato distinto para su reunién
anual que viene organizando desde el 2002 en colaboracién
con IBM Espaiia, los laboratorios de IBM en Rochester y
Vision Solutions, su representada, ha acertado.

Bajo el titulo de “Encuentros i5” pretendian no sélo pre-
sentar informacién actualizada sobre la evolucion de las tec-
nologias y soluciones disponibles en su campo de actividad o
los avances de Vision Solutions en sus proyectos de Alta Dis-
ponibilidad para todas las plataformas utilizables en el
eServer 15, sino también recoger las reacciones de los distin-
tos sectores del mercado ante los tltimos anuncios de IBM y
fomentar el intercambio de opiniones entre los asistentes a
ambas reuniones, celebradas los pasados dias 5 y 6 de Octu-
bre en Barcelona y Madrid. Y asi fue.

Como revista del entorno, y aunque sea muy brevemente,
nos hacemos eco de cuanto alli se comenté.

Presentaciones de IBM

La presentacién inicial corrié a cargo de Alberto Giménez
Amaya, Director de Negocio de eServer iSeries de IBM Espa-
na y Portugal. En su presentacién comenté las ventajas de
un servidor como el i5 y el valor de la integracion de su soft-
ware y midleware, destacando que la mayor parte de las apli-
caciones de sus ISVs ya estan modernizadas, bien sea por su
interfaz o por su desarrollo en Java.

Respecto a entornos bajo demanda o a la consolidacién de
servidores, comenté que aunque estas ofertas no sean exclu-
sivas de IBM, tanto por su arquitectura como por valoracio-
nes TCO los Power5 en muy poco tiempo ocuparan una posi-
cion privilegiada en el mercado.

Anticipandose a posibles preguntas sobre la convergencia
de los iSeries y los pSeries, afirmé que se mantendran ambas
lineas de productos, puesto que van destinados a mercados
distintos. Segin Alberto Giménez, el eServer i5 mantiene su
vocacion empresarial, donde prima la integracion, la simpli-
cidad y las facilidades de administracion del OS/400, ahora
denominado i5/0S. La otra linea de productos va destinada a
aquellas empresas que, a través de Unix (AIX o Linux en el
caso de los eServer p5) buscan personalizar y diferenciar su
entorno operativo, y cuyo perfil se corresponde mas con em-
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Steve Finnes en un momento de su presentacion

presas tecnolégicas donde prima la libertad de eleccion de la
configuracion de sus sistemas.

A continuacion, Steve Finnes, Director del segmento de
grandes iSeries y Product Manager de Alta Disponibilidad
de los Laboratorios de IBM Rochester realizé una breve pero
apasionada presentacion de la tecnologia Power5, no en vano
en su curriculum cuenta, entre otras importantes funciones,
con haber participado en el desarrollo del primer procesador
del AS/400.

Tras resaltar que en el 2003 IBM casi triplicé el nimero de
patentes de cualquier otro de sus competidores (Intel, HP,
Sun...), indicé que en este proceso de innovacién constante
IBM siempre tiene en cuenta la proteccién de la inversion
realizada por sus clientes. Con cierta ironia comento la ten-
dencia de otros fabricantes donde, citando a HP, sus platafor-
mas PA-RISC, Alpha y VAX confluirdn en Itanium.

A un nivel més técnico pero hasta cierto punto comprensi-
ble, expuso la anatomia de los nuevos Power5 (Figura 1) y
“la hoja de ruta” prevista para su proximo futuro. Entusias-
mado, hablé de topologias SMP, de SMT, de memoria cache
de dos niveles, de Multi-Threading simultaneo, de resilencia,
etc., etc. Sin olvidar resaltar las virtudes propias de un siste-
ma que ha sido concebido como un todo, hardware y software,
como es el caso del AS/400 (iSeries - i5), un caso unico en la
industria.
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FiGura 2
Una instantanea de la reunién “Encuentros i5” (en Barcelona)

FiGURA 3
La “mesa redonda” en un determinado momento...

Alta Disponibilidad

Los participantes (Figura 2) recibieron la informacién mas
actualizada sobre la evolucién de los requerimientos de los
usuarios, las tecnologias y soluciones disponibles en Alta Dis-
ponibilidad, un tema que cada vez es mas asequible y mas
necesario en el actual modelo empresarial.

En estas presentaciones, ademds de Steve Finnes como
Product Manager de Alta Disponibilidad de IBM, intervinie-
ron por parte de Vision Solutions, Alan Arnold, Presidente
Ejecutivo y Director de Operaciones, y Herman R. Willemen,
Vicepresidente de Ventas para EMEA.

Desde el tradicional método de copias diarias de seguri-
dad y la integridad de las transacciones realizadas, pasan-
do por el XSM Cross Site Mirroring y las posibilidades de
espejacion entre nodos del iSeries en V5R3, hasta las més
modernas técnicas de clusterizacién de sistemas, se anali-
zaron las diferentes alternativas que conducen a la alta dis-
ponibilidad tanto en entornos de misién critica (24x7) como
en empresas RTE (Real-Time Enterprise), y cuya seleccién
depende en gran medida de los requisitos RPO (Recovery
Point Ojective) y RTO (Recovery Time Objective) previamente
establecidos por la empresa en funcién de sus necesidades
internas y de la valoracién econémica que a tal efecto se
habra realizado.
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Alan Arnold present6 el proyecto ORION de la empresa
Vision Solutions como una solucién completa para la gestion
de disponibilidad a través de las multiples plataformas de
una empresa. Segun el nivel de proteccion que se desee,
ORION puede cubrir desde una disponibilidad béasica o una
mejorada, hasta soluciones de alta disponibilidad y disponi-
bilidad continua. Hallard méas informacién (en castellano) en
www.swgreenhouse.com/Vision/ORION.htm

Respuesta del mercado a los anuncios i5

Tras dos amenos y merecidos descansos (“coffee break” in-
cluido), en esta seccion se presentaron los puntos de vista de
los analistas independientes, desarrolladores, partners de
IBM, y de los usuarios, interviniendo como ponentes:

e Alberto Giorgi, Director de Tecnologias del Grupo Penteo

e Olga Miralles, Responsable de Sistemas de ASERCO y Pre-
sidente de Common Espana

e Juan Manuel Miranda, Jefe de Técnica de Sistemas de
iSeries de Trentisa

e Radl Cristidn Aguirre, Director Gerente de Tango 04

Seria superfluo afiadir que por razones de espacio, el resu-
men de tan interesantes ponencias ha quedado reducido a
unas frases meramente testimoniales que en nada preten-
den desmerecer el valor de cuanto alli se comento.

Resultados de una encuesta. El Grupo Penteo, que ac-
tia en Espafa como analista independiente en Tecnologias
de la Informacién y la Comunicacién, no sélo presenté un
resumen de los principales comentarios realizados a nivel
internacional sobre el anuncio de los Power5, sino que tam-
bién presentd los resultados de una investigacion cualitativa
(mediante entrevistas abiertas realizadas con Responsables
TIC de empresas medianas/grandes que ya poseen uno o mas
sistemas AS/400), expresamente elaborada para este encuen-
tro. De sus resultados, que sorprendieron al responsable de
los eServer iSeries de IBM, se desprende que:

¢ Es necesario mejorar el alcance y difusion de los anuncios

e Pocos conocen la posibilidad de ejecucién simultanea de
varios sistemas operativos

® Se necesita tranquilizar a los clientes sobre el proceso mi-
gratorio

¢ Lavirtualizacion requerird un esfuerzo de “evangelizacion”
importante

¢ Los anuncios sobre la reduccion de precios no han llegado
a los clientes

e La caracteristica de particionamiento requiere de mas pro-
mocion.

Una experiencia real. Olga Miralles, de ASERCO (em-
presa del grupo AGBAR creada para gestionar los servicios
comunes a los distintos sectores del grupo) present6 sus viven-
cias tras haber instalado el primer i5-570 con LPAR del pais.

Hizo mencion de ciertas dificultades en la instalacion de la
HMC (Consola de gestiéon de Hardware, un servidor xSeries
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miento del nuevo equipo. Finalizé su intervencién afirmando con-
vencida que el i5 es, sin duda, “el mejor sistema del mercado”.

Virtualizacion. En su ponencia, Trentisa profundizé en
los conceptos de virtualizacién del eServer i5 y sus posibilida-
des de simplificacién y consolidacién de entornos complejos a
nivel fisico de redes y servidores. La virtualizacién permite:

e Simplificar la infraestructura de IT (reducir costes de in-
fraestructura existente),

¢ Reducir la complejidad del manejo de la infraestructura

¢ Reducir la complejidad de anadir nuevas funcionalidades
a la actual infraestructura,

¢ Construir una infraestructura mas adecuada con las nece-
sidades del negocio.

Las cinco “is” del i5. En Barcelona, con mas de una hora
de exceso del tiempo previsto para el encuentro, a Raul
Cristian Aguirre, de Tango/04 le correspondi6 “cerrar” el ciclo
de ponencias para dar paso a una mesa redonda...

Magistral. Quienes le conocen personalmente o han leido
sus articulos (colabora habitualmente con esta revista) sa-
bran a qué me refiero. En pocos minutos y con una (una) sola
visual y sus encendidos comentarios en favor del AS/400 des-
perto el interés de todos los presentes y, con sélo cinco “is”
logré que el cansancio de tan larga jornada quedara sustitui-
do por un optimismo inesperado.

Entre las “is” iniciales de las palabras que iba comentando
(la “i” de integracién, de innovacién, proteccién de la inver-
si6n, etc.) muy positivamente en comparacion con otros en-
tornos, destacé la “i” de la palabra “Marketing”, situada casi
al final de la misma. El marketing es, segtin dijo el ponente,
el tnico aspecto negativo del AS/400. En su fuero interno,
todos los presentes se identificaron con sus argumentos en
favor de las virtudes del AS/400 y aceptaron, con cierta resig-
nacién, su unico defecto.

A modo de conclusion...

Aunque se aclararon muchos puntos, quedé planteada una
serie de interrogantes acerca de los anuncios recién realiza-
dos por IBM y la respuesta del mercado a los mismos. Como
resumen de estos “Encuentros i5”:

¢ Los Power5 se basan en una tecnologia que sitia a IBM en
una posicion dominante en el mercado y le da la posibilidad
de imponer nuevas reglas de juego a sus competidores. La
salida de Sun y de HP del mercado de procesadores parece
inminente, quedando asi solo dos proveedores: IBM e Intel.
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¢ Uno de los principa
les incentivos del i5
es su capacidad de
virtualizacion, con la
posibilidad de com-
partir recursos entre
particiones que eje-
cutan distintos siste-
mas operativos. Esta capacidad, comentada con entusiasmo
por IBM, ofrece en potencia enormes posibilidades de aho-
rro de costes de hardware en las instalaciones, mediante la
consolidacién de servidores multiplataforma. Como todo
concepto nuevo, su aceptacién por el mercado es lenta y
con muchas dudas. Algunas preguntas que nos podemos
platear al respecto son:

(DRENTISA

1. ;Es la consolidacién de servidores multiplataforma sufi-
cientemente simple para poder ser adoptada masivamen-
te por las instalaciones?

2. ;Hasta que punto el hecho de que Windows no puede eje-
cutarse como un Sistema Operativo nativo y las limita-
ciones que esto impone puede frenar la consolidacién de
servidores multiplataforma?

3.;Es el nivel de precios de i5 suficientemente atractivo
para que se produzca una consolidacién masiva?

4. ;Comprende el mercado los costes ocultos de la prolife-
racion de servidores independientes?

¢ En general, aunque IBM ha hecho un gran despliegue de
actividad durante los anuncios y en sus webs esta la infor-
macion necesaria, existe la duda acerca de que tan profun-
da ha sido la penetracién de los nuevos mensajes de IBM.
Parece ser que el nivel de trabajo y 1a cantidad de informa-
cién que les bombardea impida a muchos departamentos
informadticos “hacerse con el mensaje”.

(Por qué al mercado en general, fuera de las actuales ins-
talaciones de iSeries, le cuesta tanto valorar las virtudes
de esta plataforma, como la proteccién a la inversién, ro-
bustez e integracién y porqué con tanta insistencia deja
fuera de sus consideraciones a los costes ocultos propios de
otras plataformas?

La mision de p5 es competir, apoyandose en el poder de los
procesadores Power5 con los actuales lideres del mercado
Unix, como son Sun y HP y lograr a dominar este segmen-
to. El i5 no parece tener como objetivo inmediato la con-
quista de nuevas instalaciones y su crecimiento més bien
se basaria en ir absorbiendo a los distintos servidores que
en las empresas acompaifian al iSeries.

No obstante, en muchas instalaciones el iSeries y los “otros
servidores”, forman dos mundos distintos y quizés no exis-
ta demasiado interés en una consolidacién y gestion co-
mun. W

Alberto C. Blanch, con mds de 25 afios de experiencia en entornos medios de
IBM, es el director y fundador de esta revista.
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“Los nuevos monitores SQL
complementan las funciones de
seguridad perimetral y auditoria
en tiempo real de VISUAL
Security Suite y nos permiten afir-
mar que tenemos, hoy por hoy, la
solucion de seguridad iSeries mas
potente del mercado,” concluyé
Radl Cristian Aguirre.

Para mds informacion,

Telf.: 932.740.051

B iseries: Gestion de
contenidos de IBM
para Linux

IBM inicia el lanzamiento de una
versién de pruebas de “Content
Manager Express” bajo Linux y,
a corto plazo, planea incluir el pro-
ducto en sus plataformas iSeries
para compaiiias de tamarfio medio.

Ejecutivos de IBM han comen-
tado que la beta lanzada de
Content Manager Express es la
primera oferta basada en Linux
para la administracién de conte-
nidos disenada especificamente
para mercados de tamafio medio,
ofreciendo una nueva oportunidad
de adoptar soluciones de bajo cos-
te para la gestion de enormes can-
tidades de datos no estructurados.

“Creemos que estas nuevas ver-
siones ayudardn a las compaiiias
de tamafio medio a conseguir un
mejor control de su informacién no
estructurada, como imdgenes
escaneadas, correos electrénicos,
documentos, video, audio y conte-
nido basado en web”, ha comenta-
do Judith Tracy, director del gru-
po DB2 Content Management de
IBM.

Investigaciones realizadas por
IBM seiialan que los usuarios gas-
tan un tercio de su tiempo en bus-
car informacién o generar infor-
macién que realmente ya existe.
“Imaginen los ahorros de costes
que se pueden alcanzar consi-
guiendo un mejor control de esta
informacién”, comenté Tracy.

La versién final de Content
Manager Express basada en
Linux estara disponible a finales
de este afo.

M Alianza estratégica
entre SSA Global e
IBM

IBM y SSA Global, uno de los
mayores proveedores de software
empresarial para compaiiias in-
dustriales medianas, han anun-
ciado una alianza estratégica cuyo
objetivo es ayudar a sus clientes
a maximizar los beneficios de apli-
caciones empresariales nuevas y
existentes, para facilitar la moder-
nizacion e integracién de dichos
sistemas en toda la empresa.

A través de dicha alianza, IBM
y SSA Global ayudaran a compa-
iias medianas a conseguir nuevos
niveles de integracién en aplica-
ciones extendidas, mientras com-
parten informacién de negocio a
través de toda la organizacidn.
Con miles de clientes usando so-
luciones de SSA Global bajo tec-
nologia de IBM (eServer xSeries,
iSeries, pSeries y zSeries), la so-
lucién conjunta ayudara a redu-
cir el coste total de propiedad y el
periodo de tiempo de creacién de
valor, a la vez que ayudara a di-
chas compaififas a adoptar una
lista creciente de estdndares in-
dustriales y de tendencias en Tec-
nologias de la Informacién.

Las dos compafiias comerciali-
zaran conjuntamente soluciones
empresariales de SSA Global
construidas bajo el middleware de
IBM, incluyendo los productos
IBM WebSphere Portal, IBM
WebSphere Business Integration,
IBM WebSphere Application
Server e IBM DB2 UDB. Las apli-
caciones empresariales de SSA
Global incluirdn soluciones de
gestion empresarial (ERP), Ges-
tién del Desempefio Corporativo
(CPM), Relaciones con Clientes
(CRM), Ciclo de Vida del Produc-
to (PLM), Cadena de Suministro
(SCM) y Relaciones con Proveedo-
res (SRM). Sus servicios de con-
sultoria colaboraran para ofrecer
servicios de implantacién y de con-
sultoria.

Para mds informacion,

Telf.: 934.882.430

www.ssaglobal.es

Si como proveedor posee alguna novedad relacionada con el iSeries - AS/400 de IBM,
recuerde que en esta seccion dispone de un espacio gratuito para darla a conocer a
todos nuestros lectores. Puede enviar sus notas de prensa a NEWS/400, Gran Via Corts
Catalanes, 715, Entlo 3* 08013 - Barcelona. Para la inclusién de fotografias, agradeceria-
mos que las remitieran en formato electrénico.
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B Nuevas versiones
de las soluciones de
desarrollo WebSphere
Studio y Rational Suite

A finales del pasado mes de Mayo,
IBM present6 las nuevas versio-
nes de sus soluciones WebSphere
Studio y Rational Suite, que incor-
poran importantes mejoras y sim-
plifican y aceleran el desarrollo en
Java.

Con ellas, IBM fortalece su “Pla-
taforma de Desarrollo de Soft-
ware”, un conjunto de herramien-
tas y servicios lideres en la
industria que permite automati-
zar e integrar los procesos de de-
sarrollo de software.

Las nuevas soluciones presenta-
das, WebSphere Studio Application
Developer y WebSphere Studio Site
Developer, versién 5.1.2., soportan
nuevos estandares de la industria
y simplifican el desarrollo de inter-
faces de usuarios web y portales
interactivos.

Las nuevas herramientas de
desarrollo rapido de aplicaciones
(RAD) y generacién de cédigo au-
tomatizan numerosas tareas y
ocultan la complejidad de Java, lo
que facilita el aprendizaje de todos
aquellos con menos experiencia en
estos entornos y aceleran la pro-
ductividad de todo el equipo.

Para mds informacién,

www.ibm.es

Encuentros de la
comunidad de eServer
1Series e 1)

Barcelona 5 de Octubre de 2004, Madrid 6 de Octubre de 2004

Poco antes de cerrar esta edicién, hemos recibido una nota de Soft-
mware (Greenhonse comunicandonos la fecha de sus préximos eventos
de i5. Después del éxito de los eventos de iSeries, organizados por
Software Greenhouse y Vision Solutions en colaboracion con IBM en
los afios 2002 y 2003, la empresa vuelve a invitar a la comunidad
“AS/400” a un nuevo encuentro.

En las sendas reuniones que tendran lugar en Barcelona el dia 5
de Octubre y en Madrid el 6 de Octubre se comentaran ampliamen-
te los recientes anuncios de IBM, con la intencién de evaluar y pro-
yectar los efectos que estdn teniendo y tendréan, a medio plazo, en
nuestra comunidad. Los distintos ponentes representaran a IBM
Espana, IBM EMEA (regién Europe - Middle East — Africa), Labora-
torios de IBM de Rochester, Vision Solutions, Desarrolladores,
Partners de IBM, Usuarios y Analistas Independientes.

Los Laboratorios de IBM en Rochester estardn representados por
el director del segmento de grandes i5 y product manager de alta
disponibilidad, Steve Finnes, que ya es conocido en Espaiia por sus
actuaciones anteriores. Steve Finnes es el responsable de la aten-
cién a las 600 instalaciones méds grandes de la plataforma eServer
i5 en el mundo y el pasado 27 de Mayo contribuyé al éxito de la
sesion de anuncios de IBM con una interesante y amena presenta-
cién de los procesadores Power 5.

Los locales donde se realizaran las reuniones seran anunciados
por Software Greenhouse durante este verano, pero la empresa se
mostré muy interesada en publicar esta nota anticipada en nuestra
edicién Junio /Julio, para que los interesados puedan reservar el dia
en sus agendas que en general suelen ser muy
complicadas. Las reuniones se prolongaran
durante todo el dia (9:30 a 18:00) y entre las A
distintas ponencias serdn intercaladas degus-
taciones de algunos productos muy destaca- l ]
dos de la gastronomia local.

Para m4s informacién, SOFTWARE

Telf.: 932.531.650 GREENHOUSE

www.swgreenhouse.com
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