
26   ServerNEWS  OCTUBRE 2004 www.help400.es

�� �� � EN DIRECTO
por Alberto C. Blanch

N
o es frecuente, pero de vez en cuando ocurre.
En efecto, este año Software Greenhouse, S.L.,
distribuidora en España de soluciones de Alta
Disponibilidad de la empresa Vision Solutions,
buscando un formato distinto para su reunión

anual que viene organizando desde el 2002 en colabo ración
con IBM España, los laboratorios de IBM en Rochester  y
Vision Solutions, su representada, ha acertado.

Bajo el título de “Encuentros i5”  pretendían no sólo pre-
sentar información actualizada sobre la evolución d e las tec-
nologías y soluciones disponibles en su campo de ac tividad o
los avances de Vision Solutions en sus proyectos de Alta Dis-
ponibilidad para todas las plataformas utilizables en el
eServer i5, sino también recoger las reacciones de los distin-
tos sectores del mercado ante los últimos anuncios de IBM y
fomentar el intercambio de opiniones entre los asis tentes a
ambas reuniones, celebradas los pasados días 5 y 6 de Octu-
bre en Barcelona y Madrid. Y así fue.

Como revista del entorno, y aunque sea muy brevemen te,
nos hacemos eco de cuanto allí se comentó.

Presentaciones de IBM
La presentación inicial corrió a cargo de Alberto G iménez
Amaya, Director de Negocio de eServer iSeries de IB M Espa-
ña y Portugal. En su presentación comentó las venta jas de
un servidor como el i5 y el valor de la integración  de su soft-
ware y midleware,  destacando que la mayor parte de las apli-
caciones de sus ISVs ya están modernizadas, bien se a por su
interfaz o por su desarrollo en Java.

Respecto a entornos bajo demanda o a la consolidaci ón de
servidores, comentó que aunque estas ofertas no sea n exclu-
sivas de IBM, tanto por su arquitectura como por va loracio-
nes TCO los Power5 en muy poco tiempo ocuparán una posi-
ción privilegiada en el mercado.

Anticipándose a posibles preguntas sobre la converg encia
de los iSeries y los pSeries, afirmó que se mantend rán ambas
líneas de productos, puesto que van destinados a me rcados
distintos. Según Alberto Giménez, el eServer i5 man tiene su
vocación empresarial, donde prima la integración, l a simpli-
cidad y las facilidades de administración del OS/40 0, ahora
denominado i5/OS. La otra línea de productos va des tinada a
aquellas empresas que, a través de Unix (AIX o Linux  en el
caso de los eServer p5) buscan personalizar y difer enciar su
entorno operativo, y cuyo perfil se corresponde más  con em-

presas tecnológicas donde prima la libertad de elec ción de la
configuración de sus sistemas.

A continuación, Steve Finnes, Director del segmento de
grandes iSeries y Product Manager de Alta Disponibi lidad
de los Laboratorios de IBM Rochester realizó una br eve pero
apasionada presentación de la tecnología Power5, no  en vano
en su curriculum cuenta, entre otras importantes fu nciones,
con haber participado en el desarrollo del primer p rocesador
del AS/400.

Tras resaltar que en el 2003 IBM casi triplicó el n úmero de
patentes de cualquier otro de sus competidores (Int el, HP,
Sun...), indicó que en este proceso de innovación c onstante
IBM siempre tiene en cuenta la protección de la inv ersión
realizada por sus clientes. Con cierta ironía comen tó la ten-
dencia de otros fabricantes donde, citando a HP, su s platafor-
mas PA-RISC, Alpha y VAX confluirán en Itanium.

A un nivel más técnico pero hasta cierto punto comp rensi-
ble, expuso la anatomía de los nuevos Power5 ( Figura 1 ) y
“la hoja de ruta” prevista para su próximo futuro. Entusias-
mado, habló de topologías SMP, de SMT, de memoria c ache
de dos niveles, de Multi-Threading simultáneo, de r esilencia,
etc., etc. Sin olvidar resaltar las virtudes propias de un siste-
ma que ha sido concebido como un todo, hardware y so ftware,
como es el caso del AS/400 (iSeries - i5), un caso único en la
industria.

FIGURA  1
Steve Finnes en un momento de su presentación
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Alta Disponibilidad
Los participantes ( Figura 2 ) recibieron la información más
actualizada sobre la evolución de los requerimiento s de los
usuarios, las tecnologías y soluciones disponibles en Alta Dis-
ponibilidad, un tema que cada vez es más asequible y más
necesario en el actual modelo empresarial.

En estas presentaciones, además de Steve Finnes como
Product Manager de Alta Disponibilidad de IBM, inte rvinie-
ron por parte de Vision Solutions, Alan Arnold, Pre sidente
Ejecutivo y Director de Operaciones, y Herman R. Wi llemen,
Vicepresidente de Ventas para EMEA.

Desde el tradicional método de copias diarias de se guri-
dad y la integridad de las transacciones realizadas,  pasan-
do por el XSM Cross Site Mirroring  y las posibilidades de
espejación entre nodos del iSeries en V5R3, hasta l as más
modernas técnicas de clusterización de sistemas, se  anali-
zaron las diferentes alternativas que conducen a la  alta dis-
ponibilidad tanto en entornos de misión crítica (24 x7) como
en empresas RTE (Real-Time Enterprise), y cuya selección
depende en gran medida de los requisitos RPO (Recovery
Point Ojective)  y RTO (Recovery Time Objective) previamente
establecidos por la empresa en función de sus neces idades
internas y de la valoración económica que a tal efe cto se
habrá realizado.

Alan Arnold presentó el proyecto ORION de la empres a
Vision Solutions como una solución completa para la  gestión
de disponibilidad a través de las múltiples platafor mas de
una empresa. Según el nivel de protección que se de see,
ORION puede cubrir desde una disponibilidad básica o una
mejorada, hasta soluciones de alta disponibilidad y  disponi-
bilidad continua. Hallará más información (en caste llano) en
www.swgreenhouse.com/Vision/ORION.htm

Respuesta del mercado a los anuncios i5
Tras dos amenos y merecidos descansos (“coffee break” in-
cluido), en esta sección se presentaron los puntos de vista de
los analistas independientes, desarrolladores, part ners de
IBM, y de los usuarios, interviniendo como ponentes :

• Alberto Giorgi, Director de Tecnologías del Grupo Penteo
• Olga Miralles, Responsable de Sistemas de ASERCO y  Pre-

sidente de Common España
• Juan Manuel Miranda, Jefe de Técnica de Sistemas d e

iSeries de Trentisa
• Raúl Cristián Aguirre, Director Gerente de Tango 0 4

Sería superfluo añadir que por razones de espacio, el resu-
men de tan interesantes ponencias ha quedado reduci do a
unas frases meramente testimoniales que en nada pre ten-
den desmerecer el valor de cuanto allí se comentó.

Resultados de una encuesta.  El Grupo Penteo, que ac-
túa en España como analista independiente en Tecnol ogías
de la Información y la Comunicación, no sólo presen tó un
resumen de los principales comentarios realizados a  nivel
internacional sobre el anuncio de los Power5, sino que tam-
bién presentó los resultados de una investigación c ualitativa
(mediante entrevistas abiertas realizadas con Respo nsables
TIC de empresas medianas/grandes que ya poseen uno o mas
sistemas AS/400), expresamente elaborada para este encuen-
tro. De sus resultados, que sorprendieron al respon sable de
los eServer iSeries de IBM, se desprende que:

• Es necesario mejorar el alcance y difusión de los anuncios
• Pocos conocen la posibilidad de ejecución simultán ea de

varios sistemas operativos
• Se necesita tranquilizar a los clientes sobre el pr oceso mi-

gratorio
• La virtualización requerirá un esfuerzo de “evange lización”

importante
• Los anuncios sobre la reducción de precios no han llegado

a los clientes
• La característica de particionamiento requiere de más pro-

moción.

Una experiencia real.  Olga Miralles, de ASERCO (em-
presa del grupo AGBAR creada para gestionar los ser vicios
comunes a los distintos sectores del grupo) present ó sus viven-
cias tras haber instalado el primer i5-570 con LPAR  del país.

Hizo mención de ciertas dificultades en la instalac ión de la
HMC (Consola de gestión de Hardware, un servidor xSe ries

FIGURA  2
Una instantánea de la reunión “Encuentros i5” (en Barcelona)

FIGURA  3
La “mesa redonda” en un determinado momento...
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autónomo dedicado a ges-
tionar las particiones y la
asignación de procesado-
res) ya que era la primera
vez incluso para el perso-
nal de IBM. Y destacó muy
favorablemente la potencia
y el sorprendente rendi-
miento del nuevo equipo. Finalizó su intervención a firmando con-
vencida que el i5 es, sin duda, “el mejor sistema d el mercado”.

Virtualización.  En su ponencia, Trentisa profundizó en
los conceptos de virtualización del eServer i5 y su s posibilida-
des de simplificación y consolidación de entornos c omplejos a
nivel físico de redes y servidores. La virtualizaci ón permite:

• Simplificar la infraestructura de IT (reducir cost es de in-
fraestructura existente),

• Reducir la complejidad del manejo de la infraestru ctura
• Reducir la complejidad de añadir nuevas funcionali dades

a la actual infraestructura,
• Construir una infraestructura más adecuada con las  nece-

sidades del negocio.

Las cinco “is” del i5 . En Barcelona, con más de una hora
de exceso del tiempo previsto para el encuentro, a Raúl
Cristián Aguirre, de Tango/04 le correspondió “cerr ar” el ciclo
de ponencias para dar paso a una mesa redonda...

Magistral. Quienes le conocen personalmente o han l eido
sus artículos (colabora habitualmente con esta revi sta) sa-
brán a qué me refiero. En pocos minutos y con una ( una) sola
visual y sus encendidos comentarios en favor del AS /400 des-
pertó el interés de todos los presentes y, con sólo  cinco “is”
logró que el cansancio de tan larga jornada quedara  sustitui-
do por un optimismo inesperado.

Entre las “is” iniciales de las palabras que iba co mentando
(la “i” de integración, de innovación, protección d e la inver-
sión, etc.) muy positivamente en comparación con ot ros en-
tornos, destacó la “i” de la palabra “Marketing”, s ituada casi
al final de la misma. El marketing es, según dijo e l ponente,
el único aspecto negativo del AS/400. En su fuero i nterno,
todos los presentes se identificaron con sus argume ntos en
favor de las virtudes del AS/400 y aceptaron, con ci erta resig-
nación, su único defecto.

A modo de conclusión...
Aunque se aclararon muchos puntos, quedó planteada un a
serie de interrogantes acerca de los anuncios recié n realiza-
dos por IBM y la respuesta del mercado a los mismos . Como
resumen de estos “Encuentros i5”:

• Los Power5 se basan en una tecnología que sitúa a IBM en
una posición dominante en el mercado y le da la pos ibilidad
de imponer nuevas  reglas de juego a sus competidor es. La
salida de Sun y de HP del mercado de procesadores p arece
inminente, quedando así solo dos proveedores: IBM e  Intel.

• Uno de los principa
les incentivos del i5
es su capacidad de
virtualización, con la
posibilidad de com-
partir recursos entre
particiones que eje-
cutan distintos siste-

mas operativos. Esta capacidad, comentada con entus iasmo
por IBM, ofrece en potencia enormes posibilidades d e aho-
rro de costes de hardware en las instalaciones, med iante la
consolidación de servidores multiplataforma. Como t odo
concepto nuevo, su aceptación por el mercado es lent a y
con muchas dudas. Algunas preguntas que nos podemos
platear al respecto son:

1. ¿Es la consolidación de servidores multiplataform a sufi-
cientemente simple para poder ser adoptada masivame n-
te por las instalaciones?

2. ¿Hasta que punto el hecho de que Windows no puede eje-
cutarse como un Sistema Operativo nativo y las limi ta-
ciones que esto impone puede frenar la consolidació n de
servidores multiplataforma?

3. ¿Es el nivel de precios de i5 suficientemente atr activo
para que se produzca una consolidación masiva?

4. ¿Comprende el mercado los costes ocultos de la prolife-
ración de servidores independientes?

• En general, aunque IBM ha hecho un gran despliegue de
actividad durante los anuncios y en sus webs está l a infor-
mación necesaria, existe la duda acerca de que tan profun-
da ha sido la penetración de los nuevos mensajes de  IBM.
Parece ser que el nivel de trabajo y la cantidad de  informa-
ción que les bombardea impida a muchos departamentos
informáticos “hacerse con el mensaje”.

• ¿Por qué al mercado en general, fuera de las actua les ins-
talaciones de iSeries, le cuesta tanto valorar las virtudes
de esta plataforma, como la protección a la inversi ón, ro-
bustez e integración y porqué con tanta insistencia  deja
fuera de sus consideraciones a los costes ocultos propios de
otras plataformas?

• La misión de p5 es competir, apoyándose en el pode r de los
procesadores Power5 con los actuales líderes del me rcado
Unix, como son Sun y HP y lograr a dominar este seg men-
to. El i5 no parece tener como objetivo inmediato la  con-
quista de nuevas instalaciones y su crecimiento más  bien
se basaría en ir absorbiendo a los distintos servid ores que
en las empresas acompañan al iSeries.

• No obstante, en muchas instalaciones el iSeries y l os “otros
servidores”, forman dos mundos distintos y quizás n o exis-
ta demasiado interés en una consolidación y gestión  co-
mún.     �

Alberto C. Blanch, con más de 25 años de experiencia en entornos medios de
IBM, es el director y fundador de esta revista.
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Barcelona 5 de Octubre de 2004, Madrid 6 de Octubre  de 2004

Poco antes de cerrar esta edición, hemos recibido u na nota de Soft-
ware Greenhouse comunicándonos la fecha de sus próximos eventos
de i5. Después del éxito de los eventos de iSeries,  organizados por
Software Greenhouse y Vision Solutions en colaboraci ón con IBM en
los años 2002 y 2003, la empresa vuelve a invitar a  la comunidad
“AS/400” a un nuevo encuentro.

En las sendas reuniones que tendrán lugar en Barcel ona el día 5
de Octubre y en Madrid el 6 de Octubre se comentará n ampliamen-
te los recientes anuncios de IBM, con la intención de evaluar y pro-
yectar los efectos que están teniendo y tendrán, a medio plazo, en
nuestra comunidad. Los distintos ponentes represent arán a IBM
España, IBM EMEA (región Europe - Middle East – Afr ica), Labora-
torios de IBM de Rochester, Vision Solutions, Desar rolladores,
Partners de IBM, Usuarios y Analistas Independiente s.

Los Laboratorios de IBM en Rochester estarán repres entados por
el director del segmento de grandes i5 y product ma nager de alta
disponibilidad, Steve Finnes, que ya es conocido en España por sus
actuaciones anteriores. Steve Finnes es el responsabl e de la aten-
ción a las 600 instalaciones más grandes de la plat aforma eServer
i5 en el mundo y el pasado 27 de Mayo contribuyó al  éxito de la
sesión de anuncios de IBM con una interesante y ame na presenta-
ción de los procesadores Power 5.

Los locales dónde se realizarán las reuniones serán  anunciados
por Software Greenhouse durante este verano, pero la empresa se
mostró muy interesada en publicar esta nota anticip ada en nuestra
edición Junio /Julio, para que los interesados pued an reservar el día
en sus agendas que en general suelen ser muy
complicadas. Las reuniones se prolongarán
durante todo el día (9:30 a 18:00) y entre las
distintas ponencias serán intercaladas degus-
taciones de algunos productos muy destaca-
dos de la gastronomía local.

Para más información,
Telf.: 932.531.650
www.swgreenhouse.com

“Los nuevos monitores SQL
complementan las funciones de
seguridad perimetral y auditoría
en tiempo real de VISUAL
Security Suite y nos permiten afir-
mar que tenemos, hoy por hoy, la
solución de seguridad iSeries más
potente del mercado,” concluyó
Raúl Cristián Aguirre.

Para más información,
Telf.: 932.740.051

���������� iSeries: Gestión de
contenidos de IBM
para Linux

IBM inicia el lanzamiento de una
versión de pruebas de “Content
Manager Express”  bajo Linux y,
a corto plazo, planea incluir el pro-
ducto en sus plataformas iSeries
para compañías de tamaño medio.

Ejecutivos de IBM han comen-
tado que la beta lanzada de
Content Manager Express es la
primera oferta basada en Linux
para la administración de conte-
nidos diseñada específicamente
para mercados de tamaño medio,
ofreciendo una nueva oportunidad
de adoptar soluciones de bajo cos-
te para la gestión de enormes can-
tidades de datos no estructurados.

“Creemos que estas nuevas ver-
siones ayudarán a las compañías
de tamaño medio a conseguir un
mejor control de su información no
estructurada, como imágenes
escaneadas, correos electrónicos,
documentos, vídeo, audio y conte-
nido basado en web”,  ha comenta-
do Judith Tracy, director del gru-
po DB2 Content Management de
IBM.

Investigaciones realizadas por
IBM señalan que los usuarios gas-
tan un tercio de su tiempo en bus-
car información o generar infor-
mación que realmente ya existe.
“Imaginen los ahorros de costes
que se pueden alcanzar consi-
guiendo un mejor control de esta
información”, comentó Tracy.

La versión final de Content
Manager Express basada en
Linux estará disponible a finales
de este año.

���������� Alianza estratégica
entre SSA Global e
IBM

IBM y SSA Global, uno de los
mayores proveedores de software
empresarial para compañías in-
dustriales medianas, han anun-
ciado una alianza estratégica cuyo
objetivo es ayudar a sus clientes
a maximizar los beneficios de apli-
caciones empresariales nuevas y
existentes, para facilitar la moder-
nización e integración de dichos
sistemas en toda la empresa.

A través de dicha alianza, IBM
y SSA Global ayudarán a compa-
ñías medianas a conseguir nuevos
niveles de integración en aplica-
ciones extendidas, mientras com-
parten información de negocio a
través de toda la organización.
Con miles de clientes usando so-
luciones de SSA Global bajo tec-
nología de IBM (eServer xSeries,
iSeries, pSeries y zSeries), la so-
lución conjunta ayudará a redu-
cir el coste total de propiedad y el
período de tiempo de creación de
valor, a la vez que ayudará a di-
chas compañías a adoptar una
lista creciente de estándares in-
dustriales y de tendencias en Tec-
nologías de la Información.

Las dos compañías comerciali-
zarán conjuntamente soluciones
empresariales de SSA Global
construidas bajo el middleware de
IBM, incluyendo los productos
IBM WebSphere Portal, IBM
WebSphere Business Integration,
IBM WebSphere Application
Server e IBM DB2 UDB. Las apli-
caciones empresariales de SSA
Global incluirán soluciones de
gestión empresarial (ERP), Ges-
tión del Desempeño Corporativo
(CPM), Relaciones con Clientes
(CRM), Ciclo de Vida del Produc-
to (PLM), Cadena de Suministro
(SCM) y Relaciones con Proveedo-
res (SRM). Sus servicios de con-
sultoría colaborarán para ofrecer
servicios de implantación y de con-
sultoría.

Para más información,
Telf.: 934.882.430
www.ssaglobal.es

���������� Nuevas versiones
de las soluciones de
desarrollo WebSphere
Studio y Rational Suite

A finales del pasado mes de Mayo,
IBM presentó las nuevas versio-
nes de sus soluciones WebSphere
Studio y Rational Suite, que incor-
poran importantes mejoras y sim-
plifican y aceleran el desarrollo en
Java.

Con ellas, IBM fortalece su “Pla-
taforma de Desarrollo de Soft-
ware”, un conjunto de herramien-
tas y servicios líderes en la
industria que permite automati-
zar e integrar los procesos de de-
sarrollo de software.

Las nuevas soluciones presenta-
das, WebSphere Studio Application
Developer y WebSphere Studio Site
Developer, versión 5.1.2., soportan
nuevos estándares de la industria
y simplifican el desarrollo de inter-
faces de usuarios web y portales
interactivos.

Las nuevas herramientas de
desarrollo rápido de aplicaciones
(RAD)  y generación de código au-
tomatizan numerosas tareas y
ocultan la complejidad de Java, lo
que facilita el aprendizaje de todos
aquellos con menos experiencia en
estos entornos y aceleran la pro-
ductividad de todo el equipo.

Para más información,
www.ibm.es


