Informatica Corporativa

Servidores, Middleware, BBDD y Aplicaciones

Juan Carlos Gémez, director técnico de Software Greenhouse, asociada al proyecto ESPRIT

“La CE y la Universidad pueden
llegar a ser los mejores socios tecnologicos”

En noviembre de 1997 Software Greenhouse,
empresa creadora del data mart Hi-Spins, se embar-
¢6 en un ambicioso proyecto de desarrollo: introdu-
cir la tecnologia de la computacion paralela en su
producto. El proyecto, denominado Bonanova,
conté desde un primer momento con el apoyo del

¢C6émo surge la necesidad de
introducir el paralelismo en
Hi-Spins?

Hi-Spins era un producto que
habfa vivido siete renovaciones
desde su lanzamiento al merca-
do. Las mejoras en cada version
se habfan realizado en puntos
fundamentales como el tiempo
de respuesta y la funcionalidad
misma. Pero llega un momento
en el que los productos cubren
el 90 0 95% de los requeri-
mientos y para mejorarlos tie-
nes que dar un salto cualitativo
muy grande. Empiezan a surgir
otras necesidades para el usuario
motivadas por varias razones.
¢Qué tipo de razones?

Por ejemplo, el hecho de que se
empiece a implantar productos
como Hi-Spins en dreas de ges-
tién, aumenta las exigencias
que el usuario tiene de la solu-
cién. Se empieza a pedir mds y
mids del producto y vuelve a ser
importante el tiempo de res-
puesta. Ya no hay que acumular
100.000 6 200.000 registros,
sino que hay que tener capaci-
dad suficiente para acumular y
gestionar millones de registros
y dar respuesta en 15 o 16 se-
gundos. Realizar esto en una
red local parecfa imposible por-
que es necesario disponer de su-
permdquinas y superedes loca-
les, cosa que no tienen nuestros
usuarios, que por lo general
disponen ‘de una red Ethernet
de 10 mbits.

Pensamos entonces en desa-
rrollar una versién totalmente
en cliente/servidor y en parale-
lo. Con el sistema cliente/servi-
dor lo que pretendiamos es que
el servidor cogiera la labor de
lectura del disco y limitara la
informacién que va por la red.
La configuracién cliente/servi-
dor ofrece mds rdpidez porque
el trdfico por la red es menor y
la versién en paralelo permiti-
rfa que, a medida que fueramos
poniendo mds programas de
servicio o mds servidores a pro-
cesar, los resultados siempre
iban a ser mejores.
¢Cémo se inicia la coopera-
cién con la Universidad Poli-
técnica de Barcelona?
Cuando entramos en contacto
con ellos nos dijeron que exis-
tia un centro de paralelismo y
que ellos estarian interesados
en trabajar con nosotros porque
nunca habfan entrado en el drea
de bases de datos. Siempre ha-
bfan paralelizado algoritmos o
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simulaciones. Ellos fueron
quienes nos advirtieron que la
CE estaba financiando proyec-
tos, algo muy interesante para
una compafifa como Software
Greenhouse. Presentamos el
proyecto, la comunidad lo con-
sider6 de interés tecnolégico y
lo financié. De esta forma, el
proyecto Bonanova entré a for-
mar parte del plan HPCN del
proyecto ESPRIT. Las relacio-
nes con la Comunidad Europea
no han pidido ser mejores. De
hecho, creo que la CE y el dm-

bito Universitario pueden lle-
gar a ser los mejores socios tec-
nolégicos.

¢En qué han consistido, de
forma concreta, las mejoras
llevadas a cabo en Hi-Spins?
Cuando t tienes un sistema del
tipo de Hi-Spins, por lo gene-
ral, los cuellos de botella los
presentan los discos porque son
los elementos mds débiles o los
mas lentos. El esfuerzo, enton-
ces, debfamos concentrarlo en
reforzar y optimizar al mdximo
esos elementos mds lentos. No-
sotros no podemos hacer que un
disco vaya mds répido, pero lo

CEPBA (Centro de Paralelismo de la Universidad Poli-
técnica de Barcelona) y de Bodegas Miguel Torres
como usuario piloto. Bonanova terminé por asociar-
se al proyecto ESPRIT CEPBA-TTN de la Comunidad
Europea, que aportd el 50% del capital necesario a
fondo perdido, y cuyo fin es promover los procesos

que si podemos hacer es poner
dos o tres discos a trabajar en
paralelo. Intentamos definir to-
dos los algoritmos de forma que
se pudiesen explotar dos o tres
discos simultdneamente. Este
fue nuestro trabajo. La Univer-
sidad nos ayudé mucho, espe-
cialmente el Centro de Parale-
lismo de la Comunidad Euro-
pea, que reside en la Politécnica
de Barcelona. Ellos tienen una
serie de rutinas y de funciones
que toman tiempos sobre even-
tos y colocando esas rutinas no-

T

sotros pudimos determinar cua-
les eran los tiempos de los dife-
rentes eventos: los tiempos de
lectura, los tiempos de descarte,
los tiempos de acumulacién,
etc, y, teniendo esas mediciones
ya supimos exactamente donde
concentrarnos y cudles eran
realmente los algoritmos que
debfamos paralelizar. Lo volvi-
mos cliente/servidor y lo para-
lelizamos. Cliente/servidor y
paralelismo es igual porque
mientras el cliente estd proce-
sando, el servidor también estd
procesando. Hay un paralelismo
implicito en la arquitectura

cliente/servidor si ésta estd bien
realizada. También existe el pa-
ralelismo en cuanto que puede
haber mds de un servidor proce-
sando.

¢Cudntas personas han parti-
cipado en la parte puramen-
te técnica del proyecto?

En el capitulo de recursos hu-
manos entramos yo mismo co-
mo jefe de proyecto, dos pro-
gramadores dedicados al motor,
uno centrado en la parte de me-
diciones y los demds han sido
personas dedicadas a los aspec-
tos de difusién del producto.
Asimismo, también acudi6é un
consultor de la Politécnica de
Catalufia.

y redes de alto rendimiento en la industria, especial-
mente en la pyme. Con el proyecto ya concluido e
instalado en Bodegas Torres, Juan Carlos Gémes,
director técnico de Software Greenhouse, explica las
fases de su desarrollo.

Ana Garcia Huerta

¢Cuédntos usuarios de Soft-
ware Greenhouse disfrutan
ya del proyecto Bonanova?

Lo tenemos implantado en tres
usuarios, pero el proyecto piloto
es el que tenemos instalado en
las Bodegas Miguel Torres. Ellos
nos han ayudado mucho y se han
involucrado totalmente en el
proyecto. Ahora los planes van
en la linea de seguir ampliando
su instalacién a todos los usua-
rios que asi lo deseen. De hecho,
hace escasamente un mes cele-
bramos una reunién de usuarios
para presentar a nuestra comuni-
dad de clientes los beneficios
que les podia reportar un desa-
rrollo como Bonanova. | |



